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	Objetivo
	Mi objetivo es desarrollarme como profesionista en el campo de mercadotecnia para poder crear una nueva imagen acerca de los productos que están entrando en este nuevo mercado. 

	Experiencia
	1990–1994
Stylos 
Hermosillo, Son. 

Ventas

· Incrementé las ventas de 10 a 50 millones de pesos.

· Dupliqué las ventas por representante de 5 a 15 millones de pesos.

· Propuse nuevas imágenes que incrementaron los beneficios en un 50%.

	
	1985–1990
Flexi 
Guadalajara 

Director de ventas del distrito

· Incrementé las ventas regionales de 30 a 50 millones de pesos.

· Fui responsable de 30 representantes en 10 países latinoamericanos.

· Implementé un curso para la formación de los nuevos productos, acelerando la obtención de beneficios.

	
	1980–1984
Nicky Taylor 
México D.F.

Representante mayor de ventas

· Aumenté el equipo de ventas de 50 a 100 representantes.

· Dupliqué ingresos de la división para cada asociado de ventas.

· Incrementé las ventas para incluir grandes cuentas del mercado.

	
	1975–1980
What´s up.
México D.F.

Representante de ventas

· Aumenté las ventas territoriales en un 100%.

· Recibí durante cuatro años consecutivos el premio de la compañía a las mejores ventas.

· Desarrollé un curso de formación acerca de las ventas.

	Educación
	2007-2011 UVM en Hermosillo, Sonora

Southridge, EE.UU.

· Diplomado en administración de turismo y hoteleria.

	Intereses
	Computación, diseño y ventas.


